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IMPACTO SOCIOECONÓMICO DE LA INCUBACIÓN EMPRESARIAL; LA EXPERIENCIA DE EEUU

RESUMEN EJECUTIVO1
El objetivo de este trabajo es poner de relieve el papel que desempeñan  los viveros de empresas en el apoyo a los emprendedores y su impacto en el tejido económico local. Asimismo, el estudio realiza una serie de recomendaciones, en base a la experiencia acumulada por NBIA y sus socios,  de cara a seguir desarrollando  la  incubación empresarial en Madrid.

A continuación se incluyen los puntos más relevantes del estudio:

· Desde que el primer vivero de empresas fuera creado en 1959  en Nueva York, la incubación empresarial ha experimentado un enorme desarrollo, especialmente en los últimos 30 años tanto en EEUU como en otras partes del mundo.
· Las características  que todo vivero de empresas debe cumplir son:

· Tener como misión proporcionar apoyo técnico a empresas de reciente constitución.

· Debe contar con personal que preste ese apoyo ya sea directamente o de manera coordinada con profesionales externos.

· El programa de asistencia debe estar orientado a lograr que las empresas puedan sobrevivir en el mercado una vez abandonen el vivero.
· La actividad de los viveros de empresas supone un importante estímulo al crecimiento de la economía local, al incrementar de manera considerable las probabilidades de éxito de un nuevo proyecto empresarial, mediante una serie de servicios.
· Es la calidad de estos servicios lo que determina la eficacia de los viveros de empresas en el apoyo a los emprendedores. Estos servicios han venido ampliándose de manera paralela a la expansión de esta fórmula de apoyo empresarial.
· La mayoría de los viveros de empresas proporciona ayuda a los incubados en el acceso a la financiación crediticia  (79%) y a los inversores privados (69%). Otros servicios habituales son asesoramiento en marketing, ayuda con la gestión financiera y apoyo a la internacionalización.
· Un estudio realizado por NBIA ha demostrado que en EEUU el 87% de las empresas que se gradúan en los viveros de empresas  sobreviven  mientras que sólo el 66% de las empresas no incubadas llegan al segundo año de vida.

· El estudio también se hace eco de un informe del Departamento de Comercio de Estados Unidos, según el cual los programas de incubación empresarial crean empleos a un bajo coste y con un considerable retorno de la inversión. Según este estudio;

· Las empresas incubadas experimentan un crecimiento muy rápido (239.000$ de media)

· Los viveros de empresas contribuyen a mejorar la imagen de la economía local en la que operan.
· Otro estudio al que se hace referencia fue realizado también por el Departamento de Comercio de EEUU y señala que la inversión en viveros de empresas es la que presenta mayores retornos en términos de empleo. En particular, este trabajo demuestra que:

· Cada 10.000 $ de inversión en viveros genera entre 47 y 69 empleos mientras que la inversión en otras obra públicas no supera los 13,4 empleos, pudiendo crear tan sólo 1,5.

· En consecuencia, el coste de cada empleo para el gobierno federal se encuentra entre los 144 y 216 dólares, frente a los 2.920 y 6.872 de algunos tipos de obras públicas.
· Otro dato interesante es que, de acuerdo con NBIA, por cada dólar invertido por el gobierno federal en el sector de la incubación empresarial se recaudan aproximadamente 30 dólares en impuestos.
· Con respecto a las características de los viveros de empresas estadounidenses, cabe destacar:

· Emplean de media 1,8 personas a tiempo completo.

· Los ingresos anuales de estos viveros se encuentran en torno a 597.000 $ mientras que los gastos se sitúan en 548.000 aproximadamente.

· El 68% de los viveros están subvencionados aunque el 45% señala que podrían funcionar con un menor nivel de subvención.

· El 59% de los ingresos de los viveros de empresas proceden del alquiler y las tasas cobradas a los emprendedores.
· Las recomendaciones que NBIA hace para desarrollar la incubación empresarial en España y en particular en Madrid son:

· Aprender de la experiencia de los viveros de mayor éxito existentes. El estudio menciona expresamente los de Madrid Emprende.

· Promover la creación de una asociación española de viveros de empresas

· Sensibilizar a los diferentes grupos de interés sobre la necesidad de apoyar la incubación empresarial como estrategia para promover el desarrollo económico.

1 Este estudio ha sido realizado por NBIA (National Business Incubation Association) por encargo de Madrid Emprende con ocasión del IV Foro de Emprendimiento de la Ciudad de Madrid






